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Unternehmen: Antelis Steel S.A.
Arbeitsort: Leudelange, Luxemburg
Verkaufsgebiet: Deutschland

Uber Antelis Steel

Antelis Steel S.A. ist ein unabhédngiges Unternehmen mit Sitz in Luxemburg und spezialisiert auf den
Vertrieb hochwertiger Stahlprodukte darunter Stahlplatten, warm- und kaltgewalzte Bleche,
Baustihle und Spezialstéhle.

Wir betreuen anspruchsvolle Industrieckunden in Frankreich, Deutschland und den Benelux-
Landern.

Im Zuge unseres weiteren Wachstums suchen wir fiir den Ausbau unseres Deutschlandgeschéfts eine
erfahrene Personlichkeit im Vertrieb.

Ihre Aufgaben

In enger Zusammenarbeit mit der Vertriebsleitung {ibernehmen Sie die Verantwortung fiir den
deutschen Markt:

e Aufbau, Entwicklung und Strukturierung des Kundenportfolios in Deutschland

e Aktive Neukundenakquise in verschiedenen Industriezweigen (Maschinenbau, Stahlbau,
Energie, Verteidigung usw.)

e Vertrieb unseres Produktportfolios: Stahlplatten, warmgewalzte Bleche, kaltgewalzte
Bleche, Spezialstihle

o Erstellung, Kalkulation und Verhandlung von Angeboten in enger Abstimmung mit dem
Einkauf

e Betreuung, Bindung und Weiterentwicklung bestehender Kundenbeziehungen

o Kontinuierliche Markt- und Wettbewerbsbeobachtung (Preisentwicklungen, Marktchancen,
Trends)

o Teilnahme an Fachmessen sowie regelméfBige Kundenbesuche in Deutschland
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Ihr Profil

e Mehrjihrige, nachweisbare Erfahrung in der Stahlindustrie bzw. im Stahlhandel

e Sehr gute Produktkenntnisse im Bereich Bleche, Platten, Kohlenstoff- und legierte Stéhle

o Bestehendes Netzwerk in der deutschen Industrie von Vorteil

e Verhandlungssichere Deutsch- und Franzosischkenntnisse zwingend erforderlich;
Englischkenntnisse von Vorteil

o Selbststdandige, strukturierte und ergebnisorientierte Arbeitsweise

o Ausgeprigtes Verhandlungsgeschick und Vertriebsmentalitét

o Sicherer Umgang mit IT-Systemen sowie Erfahrung im B2B-Umfeld

Wir bieten

e FEine verantwortungsvolle Schliisselposition in einem dynamisch wachsenden, international
ausgerichteten Unternehmen

¢ Eine attraktive Vergiitung

e FEin Firmenfahrzeug sowie die Kosteniibernahme

e Langfristige Entwicklungsperspektive bis hin zur Position Leiter Markt Deutschland

e Internationales, professionelles und dynamisches Arbeitsumfeld

Bewerbung

Wenn Sie den deutschen Markt im Stahlhandel aktiv mitgestalten mochten, freuen wir uns auf Ihre
Bewerbung.

Bitte senden Sie Ihren Lebenslauf sowie ein kurzes Anschreiben per E-Mail an:

L] eninin@antelis-steel.com

Betreff: Bewerbung Vertrieb Deutschland — Name Vorname
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